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. 9 ‘ Litium ar e-handelsplattformen
£ | som hjalper medelstora och stora
foretag att bygga varumarke och
salja produkter.

| alla kanaler, pa alla marknader.
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Tillverkande Grossist/ AV A Detalj- Pure-player
B2B foretag Distributor ‘ handlare "Etailer” B2C

Digital mognad

 Behov av forandring e Soker losning

 Kunskapssokande * Tekniskt kunniga
* Fortroende * Snabbhet
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Hur ska vi na B2B-
foretagen?

 B2B-foretagen behover bli
digitala for att fortsatta vara
relevanta - behovet finns

e Storsta delen personlig
forsaljning via butik eller
telefon

.

» Lag digital mognad i
branschen

» Behover innehall som ar en
hjalp 1 behovsfasen
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Arlig studie'om
digital B2B-handel

Ar du nyfiken pa hur svenska B2B-féretag ser pa
digital handel och hur trenderna ser ut? Just nu

pagar datainsamlingen for 2018 ars studie som
slapps i januari 2019.

En egen studie om digital
handel mellan foretag;:

"Svensk B2B-handel 20XX”

www.svenskb2bhandel.se




o7%

Andelen B2B-foretag
som saljer digitalt
(57% 2016)

Ur "Svensk B2B-handel 2017”
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Marknadskanaler

* Rapporten
+ PR

Filmer

Blogg
* Nyhetsbrev
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CONTENT/INBOUND E MARKETING CRM !
MARKETING = AUTOMATION e
Webbe.n navet | Personélisering l Befintlig; kunder |
Konver;eringar NurtIJring Mastérdata
Nyh‘eter Nya I.eads Integrz‘ationer

Guider Atervunna leads Kvalificerade leads




Marknad <3 Salj

Marknad Innesalj/prospektering Salj
Innehall som haller lange Kvalificera leads Leads fran fysiska events
Lead generation Boka moten Dorroppnare i samtal

Konverteringar Anledning kontakta kunder Fortroendeskapare




Affarsresultat

Hundratals unika konverteringar
med e-post

Direktkvalificerade leads fran alla
events

Okad kdnnedom om Litium som
leverantor av e-handel B2B

Okat antal forfragningar fran var
egen webb

Okat fortroende for Litium inom
digital forsaljning B2B
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Sa skapar du ditt epic content

Gor malgruppsanalysen. Vilken typ av
innehall behover din kund och i vilken fas?

Samla idéer och data online. Steal with
pride men kopiera inte rakt av...

Ta tempen pa din saljavdelning. Vilket
innehall kan alla ha nytta av?

Distribuera ditt innehall i alla kanaler. Har du
hittat ditt epic content haller det aven over tid.




Delta |
arets undersokning

Svensk

B2B-Handel
— 2018 S i i I it O o o e B

I svenskb2bhandel.se s i

—

a3




(QYLITIUM

Tack for din tid!

@ Asa Lundborg Ling



